‘{‘{

MONEY TALKS

. ‘Sinds de

CIiSIS Spaar
IK € 1400
er maand

Marlies Offerman (42) is
imagocoach en projectleider
en woont in Rotterdam.
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‘Sinds 2002 werk ik als project-
leider en jurist. Een logisch
vervolg op mijn studie rechten,
een veilige keuze. Een jaar of tien
geleden begon ik het steeds
meer te missen dat ik hier mijn
creativiteit niet in kwijt kon. Ik ging
een opleiding kleur en stijl volgen,
jets wat me altijd alinteresseerde.
Zo leerde ik ook mijn eigen
kledingstijl ontwikkelen: nog
steeds geschikt voor mijn werk,
maar ik kan me er meer in uiten.
Weg keurslijf. En dat is ook precies
waar ik sinds 2014 andere
vrouwen mee help; vaak dertigers
die toe zijn aan de volgende
carriérestap en niet goed weten
hoe ze de persoonlijke ontwikke-
ling en groei die ze vanbinnen
doormaken ook aan de buiten-
kant kunnen laten zien. Inmiddels
ben ik gecertificeerd coach. Ik
help vrouwen hun eigen stijl te
vinden in hun kleding en werk.

Het leuke is dat er bijna niets
persoonlijkers is dan je kleding-
kast. Daardoor ontstaan vaak de
mooiste gesprekken eninzichten.
Het bijzonderst vind ik dat
vrouwen door mijn tips beter in
hun vel zitten, dat ook uitstralen,
complimenten ontvangen en zo
nog meer zelfvertrouwen krijgen.’

‘lk werk 32 uur als projectleider en
jurist bij de Rijksoverheid voor de
Autoriteit Consument en Markt.
Op dit moment hou ik me vooral
bezig met de coronavouchers die
bedrijven aan consumenten
uitgeven met vaak onduidelijke
voorwaarden. Wijhouden
toezicht en grijpen in waar nodig.
Als projectleider coach ik mijn
jongere collega’s, dat vind ik 0ok
het leukste aan deze baan. Op
vrijdag en zaterdag werk ik aan
mijn eigen bedrijf. Van live kleur-

en stijladvies tot online coaching
en workshops. Het voelt niet als
werk, waardoor ik het goed
volhou. Verder geef ik op
woensdagavond spinningles,
echt een hobby waarvoor ik
betaald krijg. De zondag is voor
sporten, lezen en relaxen. Met
vrienden spreek ik af op vrijdag-
avond. Mijn vriend zie ik de rest
van de week vaak 's avonds.

‘Dat heb ik voor het eerst voor
deze rubriek gedaan. Best
shocking, maar ook wel goed.
Helemaal omdat ik graag meer

tijd in mijn eigen bedrijf wil steken.

Gelukkig red ik hetnog, al zal ik
wel meer op moeten letten.

‘Net zoveel verdienen als nu
ondanks dat ik minder dagenin
loondienst wil werken. Zodat ik

ook dan niet hoef na te denken
over grote uitgaven als vakantie

‘Mijn ondergrens bepalen gaat
steeds beter. Alsiemand een
kleuradvies boekt en ter plekke
ook meteen wat stijltips vraagt,
danleg ik uit dat ik daar echt de
tijd voor wil nemen om kwaliteit te
kunnen leveren. En dat daar wee
een ander prijskaartje aan hang

‘Heb ik gelukkig niet

‘Ik wilde al langer van fulltime no
32 uur gaan. En toen ik promotie
maakte, kon ik hetzelfde blijven
verdienen in minder dagen.’

Marliesofferman.nlen
@marliesofferman



Kasboek

INKOMSTEN PER MAAND

NETTOSALARIS €3.900

Marlies: ‘Mijn nettosalaris is € 3.500. Daarnaast krijg ik maande-
lijks mijn vakantiegeld en eindejaarsuitkering & € 400 uitbetaald.
De inkomsten uit mijn bedrijf zijn nog heel wisselend: de ene
maand € 500 en de andere € 1000. Dit geld staat op een aparte
rekening en besteed ik aan persoonlijke ontwikkeling in de

vorm van trainingen en opleidingen die me aanspreken. In de
toekomst hoop ik meer tijd in mijn bedrijf te steken, waardoor dit
voor een stabieler inkomen zorgt. Voor mijn spinninglessen krijg
ik nog zo’n € 60 tot 100 per maand. Dat leg ik weer apart om
nieuwe sportkleding van te kopen. Anders gaat het op aan
niets. Verder spaar ik sinds de coronacrisis van mijn vaste salaris
zo’n € 1400. Dit begon als experiment om te kijken of ik met minder
ook uitkom als ik een baan voor drie dagen zou hebben. Tot nu
toe werkt het en heb ik meteen aardig gespaard.

UITGAVEN PER MAAND

| HYPOTHEEK, INCL. VVE €800
i‘ " GAS, WATER, LICHT €125
VERZEKERING DIVERS €30
BOODSCHAPPEN €300
UITETEN/BESTELLEN €100
| ZORGVERZEKERING €130
| REISKOSTEN €50
TELEFOON EN INTERNET €70
KLEDING/BOEKEN/INTERIEUR € 400
BEAUTY €100
SCHOONMAAKSTER €90
VAKANTIE EN WEEKENDJES WEG €200
TOTAAL € 2.395

Marlies: ‘Ik zou graag bewuster mijn geld willen uitgeven. Zo gaf
ik altijd vrij veel uit aan eten, kleding, boeken en spullen voor in

huis. Doordat ik de afgelopen maanden veel meer thuis ben,
besef ik wat ik allemaal al heb en dat het eigenlijk wel goed is zo.
Al zal ik mijn jaarlikse shopweekend in Parijs niet_snel opgeven.
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Financi€le vraag van Matlies:

‘Mijn tarief zit met € 75 netto per uur nog steeds aande
lage kant om er naast mijn salaris ook mijn pensioen,
verzekering, belasting en kosten voor zaken ais
kleurwagiers en stijlboeken mee te betalen. Hoe kom ik
op een goed tarief zonder mezelf meteen uit de markt

te prijzen?’

Financieel expert Renée Lamboo:
‘Het uurtarief is iets ingewikkelds voor iedere zzp'er. Hoeveel
vraag je? Hoeveel rekenen anderen? Wat moet ik er allemaal
van betalen? Er zullen altijd (potentiéle) klanten zijn die

enkel naar je uurtarief kijken, die jouw dienst alleen op prijs

vergelijken met die van een ander. Dat is eigenlijk appels met
peren vergelijken. Want het werk van de eenis nooit gelijk aan
dat van een ander. Belangrijk is daarom om jouw expertise

‘ en ervaring heel duidelijk voor het voetlicht te krijgen. Zodat
mensen eerst denken: met deze persoon wil ik per se werken
en daarna haar uurtarief eens bekijken. Je moet je van
anderen onderscheiden in jouw vak.

Natuurlijk is er voor iedere sector een bepaald maximaal
uurtarief. Er is een plafond waarboven je klandizie gaat
verliezen. Waar die ligt, kun je ontdekken door met je prijs te
experimenteren en door naar de tarieven van anderen te
kijken. Jouw uurtarief zegt uiteindelijk iets over de waarde

die je kunt creéren. Als jij steeds beter in je vak wordt en voor
eenklant meer waarde creéert, kan je prijs ook omhoog.
Wellicht is jouw prijs dan niet meer aantrekkelijk voor iedereen,
maar dat hoeft niet erg te zijn. Je kunt bij een hoger uurtarief
misschien af met minder klanten.” e




